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CHECKLIST

Los 5 numeros del IB

Un cliente es suerte; una meta diaria, cumplida sin excusas, es una empresa. Cada noche, en dos minutos,
anota estos cinco nimeros. Son el termdmetro de tu negocio: con el tiempo veras tus proporciones —
cuantas conversaciones necesitas para un primer depdsito— y sabrds exactamente qué mejorar.

NUMERO QUE ANOTAS HOY
1 Personas nuevas Con cuantas hablaste hoy.
2 Seguimientos A cuantas diste seguimiento.
3 Registros Cuantas se registraron.
4 FTD (primer depdsito) Cuantas depositaron por primera vez.
5 Activos Cuantos clientes siguen operando.

Regla del dia minimo: nunca un cero. Un dia flojo resta poco; un cero resta el mes entero, de a
poquitos.

Tu meta de actividad es la Unica que depende solo de ti — por ejemplo, hablar con 20 personas nuevas vy
dar seguimiento a 10 que ya conoces. Los registros y los FTD son el resultado de ese trabajo, no la meta.

TU SEMANA

Lun Mar Mié Jue Vie Sab Dom
Nuevas

Seguim.

Registros

FTD

Activos

Dia minimo cumplido: si / no — marcalo cada noche. Sin hoja, no hay niumeros; sin nimeros, adivinas.

Este material es formativo y estd dirigido a IBs. No constituye asesoria financiera ni una promesa de ingresos: los
resultados de cada IB dependen de su propio trabajo, su constancia y las condiciones del mercado. La operativa en
los mercados financieros conlleva riesgo de pérdida. - IB ACADEMY - Umut Simsek, IB Manager en Weltrade -
www.umutsimsek.co



